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Cil

CEO a zakladatel Franti$ek Stastny zalozil tuto
spolec¢nost pred lety sam s jasnou vizi dobyt
evropsky trh s novou technologii LTO. Znal trh a
vidél prilezitost. Prvnich nékolik let plsobil u
jednoho kliGového zakaznika. Pak se rozhodl
posunout dal a zacdit s proaktivnim prodejem a
novymi akvizicemi. To byl okamzik, kdy se nase
cesty setkaly.
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KICK-OFF

Priazkum trhu

Firma fungovala dobfe a produkt byl na velmi vysoké
urovni, coz byl skvély vychozi bod pro zahajeni prodeje.
Této situace jsme vyuzili k provedeni komplexniho
prizkumu trhu a vytvoreni databaze potencialnich
zakaznika.

Plivodni uzky seznam nékolika potencialnich
zakaznik( jsme rozrostli na stovky potencialnich leadd.
Pozdéji je zacal obchodni tym zpracovavat a ménit v
potencialni zakazniky.
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KICK-OFF

Prodejni Strategie

Strategie byla rozdélena do dvou oblasti - kontinualni
prospekting a pfimy prodej s cilem priibézné uzavirat
"dvere otevirajici" obchody a za druhé s dlouhodobym
cilem ucastnit se velkych mezinarodnich tendri a
ziskat game changera.

Na nejvétsim tendru jsme pracovali nékolik mésica a
mél hodnotu 1,4 miliardy dolard.
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Pipeline poté, co jsme se pripojili>>>

Oslovované leady

B Obchody s aktivnimi jednanimi

B Zhavé vyjednavani

2018-06 Pipeline

2019-06 Pipeline
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PRODEJNI NASTROJE L spacetools

Vytvareni &
implementace nastroju

Béhem prizkumu trhu jsme vytvofili rozsahly seznam
potencialnich zakaznikd, ktery jsme importovali do
nového CRM systému Pipedrive.

Celé nastaveni systému jsme provedli na zakladée
prodejniho procesu klienta, cilového trhu a klicovych
kvalifikacnich parametrli zakaznika.
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PRODEJNI NASTROJE

Vytvareni &
implementace nastroju

Vytvorili jsme novou verzi prodejni prezentace s vétSim
zamérenim na zakaznika s cilem pfimét ho, aby se
identifikoval a reSil své potieby a problémy, kterymi
prochazi. Pozdéji jsme tuto prezentaci pomohli
pretvofit do nového grafického navrhu.
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NABOR OBCHODNIHO TYMU Ll spacetools

Nabor prodejniho tymu & - |
Tvorba . -—=
Systému odmeén (bonusti) Ll L s al

K hodnoceni kandidati jsme pouzili nékolik testi

La

dovednosti a meéritek, abychom provérili jejich profily. !
Na zakladé prodejniho procesu a danych prodejnich F=- . = _;
cill jsme pfijali 2 manaZery prodeje, ktefi se pozdéji - -
stali kliGovymi hradi souéasného prodejniho tymu. - R

Kromé toho jsme pomohli navazat poc¢atecni vztahy se
strategickymi partnery v Polsku a USA a jmenovali
jsme profesionalniho technického poradce v Ceské
republice, ktery pomohl navrhnout prvni vyrobky na
miru s vlastnim designem a specifikaci.

Nas systém naborového hodnoceni:
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PRODEJNI VYJEDNAVANI

Podpora pf¥Fi
obchodnich jednanich

P¥i vytvareni prodejniho procesu a manualu pro
vyjednavani jsme spoleé¢nost Nano Power
podporovali pfi mnoha jednanich. Zucastnili jsme se
také nékolika mezinarodnich konferenci (napf.
Bauma, Munchen).

S nasi pomoci spole¢nost Nano Power vyhrala
Svycarsky tendr CERN, Evropska organizace pro
jaderny vyzkum, a ziskala francouzsky Omexom,
lidra na trhu v oblasti elektrickych zafrizeni.

Na konci projektu byl obchodni tym predan
spole¢nosti Nano Power a uspésné funguje dodnes
véetné technického partnera, ktery je externi
soucasti tymu NP.
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SLOVA KLIENTA
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"Spacetools nham pomohl nastartovat nejen podnikani ve
smyslu otevieni novych prilezitosti. Pfiméli nas zménit nase
zaméreni z Cisté distribu¢né orientované spolec¢nosti na
inzenyrskou odbornou firmu navrhujici elektrické bateriové
systémy na miru. Zména, ktera se dokonale osvédcila."

Frantisek Stastny, CEO & Founder
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